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CDL investe em grandes prémios!

nquista uma festa c

E com o clima de muita festa e alegria
que a CDL lanca a campanha de Natal
2009. Neste ano, serdo sorteados 01
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momentos ajudam a aquecer o comércio
regional, valoriza os consumidores e gera
emprego.

As has da CDL, em particular,

carro zero quildmetro, 03 caminhd
carregados de prémios e 02 motos,
totalizando mais de 66 mil reais em
prémios. O sorteio serd realizado no dia
09 de janeiro de 2010, a partir das 10h, na
Praca 09 de Novembro.

0 Natal é um dos principais periodos
para a realizacdo das compras em nossa
regido, seguido do Sdo Jodo, dia das
mées e dia dos namorados. Esses
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além de incentivar as vendas, mostram,
a cada momento promocional, que o
comércio conquistense é forte e diversifi-
cado, beneficiando diretamente a nossa
economia porque o capital atraido ajuda a
cidade a se desenvolver.

Papai Noel saird em carreata, como
de costume, em diferentes ruas de varios
bairros da cidade para convidar a

Vitrine bem
decorada atrai
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populacdo a participar da campanha,
comprando no comércio de Conquista.

A novidade desta campanha é a
parceria entre CDL e HIPERCARD, que vai
facilitar a vida tanto de lojistas quanto de
consumidores na hora das compras, além
de grandes vantagens para quem optar
pelo cartdo HIPERCARD (mais detalhes
napégina 03).

Nao fique de fora dessa grande festa.
Compre no comércio de Conquista e
concorra a prémios valiosissimos!
Lembre-se de pedir seu cupom!

Campanhas da CDL

Pagina 4


http://www.cutepdf.com

Editorial
Grandes festas,
grandes prémios!

Nesta Ultima edicdo de 2009, aproveita-
mos a oportunidade para agradecer aos nos-
sos leitores pela confianga e por ter prestigia-
do o Informe CDL ao longo dessas 5 edigoes.
Ao relangarmos o jornal da entidade, pensa-
mos em produzir um informativo que, além de
atender as demandas da classe lojista, tam-
bém fosse instrumento de integragéo com a
comunidade conquistese. Esse objetivo esta
sendo atingido a cada edicdo e continuara
sendo trabalhado nos proximos exemplares.

Encerraremos um ano que, apesar das
dificuldades apresentadas pela economia
mundial, foi bastante positivo porque pude-
mos aprender com a crise a tirar boas ligoes
nas adversidades e, principalmente, a supe-
rar desafios e obstaculos. Mas tudo isso s6 foi
possivel com 0 empenho de todos que traba-
Iham sério para o desenvolvimento do nosso
comércio e danossa regiao.

Para continuar com esse trabalho, a CDL
langa mais uma campanha, que pretende mo-
vimentar todo o comércio, com prémios atra-
entes e grandes promogdes. A campanha de
Natal 2009, bem como os demais momentos
promocionais, & uma realizagao da CDL, mas
quem deve abraga-la sao os lojistas porque
com lojista participante e CDL forte quem ga-
nha é a economia local. Contamos com a par-
ticipagéo de todos os lojistas.

A CDL e seus funcionarios estdo disponi-
veis para solucionar dividas. O (a) empreen-
dedor (a) interessado (a) em saber mais sobre
a campanha de natal, cupons, kits promocio-
nais, ou qualquer outra informag&o comerci-
alllojista, pode entrar em contato com a enti-
dade.

Essa campanha é uma 6tima oportunida-
de para o lojista conquistar cada vez maiis cli-
enles E para isso, a CDL aposta em grandes

tanto em publici

Pedimos desculpas
a0s nossos leitores!

voto, recebera copia protocolada dos artigos do
atual Estatuto, que esclarecem todo o processo
eleitoral, para que, caso ele (a) deseje participar,
tome conhecimento dos procedimentos.

Prezados (as) leitores (as),

Pedimos desculpas pelo erro ocorrido na Gltima
edigao, n° 04. A referida edigao nao apresentou o final
dotextoem 3 matérias, séo elas:

Pégina 02: 1° Conferéncia Nacional de Seguranca
Publica apresenta propostas

Onde se Ié: A entrevista na integra com capitdo
Selmo Luiz de Sales e com o Sub Comandante da
Caesg, capitao

Leia-se: A entrevista na integra com o capitdo
Selmo Luiz de Sales e com o Sub Comandante da
Caesg, capitdo Edmario José Britto Aratijo, esta dispo-
nivel no site da CDL: wwww.cdlvca.com.br. Nao deixe
de conferir.

Pagina 03: Cobranga de renovagdo de cadastro
bancério esta proibida

Onde se lé: A Circular do BC pode ser acessa-
da no seguinte enderego:
http://www.bcb.gov.br/htms/Normativ/CIRCULAR3466
.pdf. Os

Leia-se: A Circular do BC pode ser acessada
no seguinte endereco:
http://www.bcb.gov.br/htms/Normativ/CIRCULAR3466
.pdf. Os bancos tém até o dia 14 de outubro para
divulgarem as tabelas com as alteragdes aprova-

Pagina 03: Eleigdo para a diretoria da CDL: biénio  gag pelo Banco Central.

201072011

Onde se Ié: O (a) associado (a), com direito a
voto, recebera copia protocolada dos artigos do
atual Estatuto, que esclarecem todo o processo
eleitoral, para que, caso ele (a) deseje participar,
tome conhecimento dos

Leia-se: O (a) associado (a), com direito a

As matérias podem ser lidas na integra no site da
CDL: www.cdlvca.com.br. Lamentamos profundamente
0 ocorrido e pedimos que continuem a prestigiar o nos-
so informativo, como vem acontecendo. Criticas e su-
gestdes podem ser enviadas aos seguintes enderegos:

i com.br.

Hordario especial de
funcionamento do comércio!

Prezados associados,

Juridico
Responde

A CDL oferece aos seus associados uma as-
sessoria juridica para unenté-los sobre duvidas
diferent

vema relagao comercial. Envie sua pergunla para:

com ou acesse 0 site da
CDL: www.cdlvca.com.br na secdo A CDL, em
seguida, clique em Juridico e deixe sua pergunta
preenchendo um formulério. As perguntas serdo
respondidas e postadas no site da entidade sem

Com a aproximagéo do final do ano, a CDL, o
S\ndlcalo do Comércio Varejista e o Sindicato dos
Cy reunir p: laborar a suges-

Chamamos a aten(;ao do (a) associado (a) para ficar
atento (a) quant a0 de tunos
de trabalho ou escalas de revezamento, evitando, assim,
eventuais multas por parte de 6rgaos oficiais.

prémios para valorizar os consumidores por-
que para GRANDES FESTAS, GRANDES
PREMIOS!
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Conheca os novos convénios da CDL
Os convénios da CDL ofere- Entidade Desconto
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oi . nstituto embelleze: parceladono car
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Confira a tabela ao lado e aguarde 100% emapostias
novas parcerias! Praetorium 20% Cursodemetodologia
25% Cursopreparatério paraconcurso
25% Pés-graduacao
10%planomensal
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(743 SICOOB agora € de fato uma "
Geacuze | COOPErativa regiona
ACooperativa de Crédito de Livie Adi
atender 14 cidades da regiao, so elas: Anagé, Barra do Choga, Belo Campo, Caatiba, Caetanos, Candido Sales.
Caraibas, Encruzilhadas, ltambé, Itapetinga, Planalto, Pogdes, Ribeirdo do Largo e, claro, Vitoria da Conquista.
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Vitrine bem decorada desperta

a atencao dos consumidores

Aharmonia das cores, a organizagéo das pegas

segulda procure agrupar os seus produtos por crité-

e claro, o prego,
para a composigao de uma vitrine. Segundo pesqui-
sadores, a criatividade, aliado ao bom atendimento,
além de chamar a atengao dos consumidores, au-
menta significati h devendas.
Outros aspectos importantes como ficar atento
as tendéncias da moda, ao gosto dos clientes e a
limpeza permanente da vitrine também atraem os
olhares de quem vai &s compras. A iluminagéo ade-

(os mais vendidos, os que estao na
moda. 0s que mais chamam atengéo, pelos produ-
tos que tém maior rentabilidade), direcionando ao
publico alvo. Por exemplo: se trabalha com marcas
de produtos que os clientes tém um alto poder aqui-
sitivo, pode colocar neve na vitrine de Natal porque
estas pessoas vao lembrar da viagem feita em al-
gum pais, e lembra-los de que aqui também tem

quada e o conhecimento das técnicas de exposigao
dos produtos sao bons aliados na hora de montar a
decoragao.

Aconsultora do Sebrae, Silas Bastos, dé outras
dicas necessarias para produzir uma boa vitrine:
‘Antes de mais nada, vitrine é muito mais do que
uma prateleira na entrada da loja, é a loja como um
todo, o balcao, prateleiras, espelhos, araras, gondo-
las, produtos, € o ponto de venda. Procure estudar o
espago disponivel e, se necessario, faga um mapa
com a localizagdo dos seus produtos, imaginando
os principais pontos visuais, e secundarios. Em

isas boas. Agora, se € cliente de baixo poder aqui-
sitivo, com um 'puiblico popular', pode fazer uma
arrumagéo de Nata\ com Papai Noel, estrelas, e até

do para 0 ano inteiro,
quando deve trocar os produ-
tose des. O ional sai habilitado com

colocarumsol, p a bl
co que compra. Em resumo, uma boa wtnne esta
arrumada para a realidade do publico alvo de cada

um olhar mais apurado sobre como deixar a loja
mais atraente para [ chentes conclui Bastos.
Na camp: d ,a CDLdestribuiu aos

eempresa, com uma 6tima i
maravilhosa, produtos bem expostos, hora e local
certos”, explica.

Ha cursos especificos para esse tipo de traba-
Iho. “O curso do Sebrae, Gestao Visual de Lojas,
ensina sobre composicdes de vitrines, técnicas,

seus associados e pamc»pantes oKit Vitrine. O obje-
tivo foi contribuir com visual das lojas. Na campanha
de Natal, a CDL esta preparando o KIT Vitrine de
Natal, com a figura do papai noel. Cada participante
recebera, gratuitamente, um 1 kit com 10 bonequi-

Vejafotoacima.

iluminagéo e como fazer um adequa- Ihe

Confira os prémios da campanha de Natal

INHOES NAO ESTAO.

REDUGAC EM

A TAXA ADMINISTRATIVA DO CARTAO HIPERGARD DOS LOJISTAS ADERENTE

Os Iojlstas associados ou nao, que adenrem a campanha de Natal terdo desconto
i i 4 ARD. E tem mais: quem
comprarno cartao HIPERCARD tera cupons em dobro. 1 cupom equivale a cada 35 R$
% em compra. Neste caso, quem comprar com o cartao HIPERCARD recebera 2 cupons.
A CDL vai repor ao estabelecimento os cupons que forem vendidos com o
HIPERCARD. Exemplo: cada cupom entregue ao cliente, por meio da compra no car-
tao, a CDL repde ao lojista. O consumidor tera direito a no méaximo 35 cupons por cada
compra efetuada com outras formas de pagamento e a 70 cupons com a compra no
cartdo HIPERCARD, conforme o regulamento, que estara disponivel no site da
CDL:www.cdlvca.com.br. Mais informagdes: 3424-9191.

de 50% nataxa

"CAMPANHA

Veja a bonificagdo aos lojistas aderentes Vendedores

da campanha na tabela abaixo:

E n q u ete C D L Em qual destes perlodos do ano vocé consi-

Serdo sorteados 6 notebooks
aos vendedores participantes da
campanha.As lojas deverao identifi-
cé-los e informar os nomes a CDL
para a entrega dos prémios, cuja
data sera divulgada em breve.

Eleicao para diretoria
da CDL biénio 2010/2011

0O (a) associado (a), com direi-

também
ganham
prémios

No dia 21 de novembro sera

Sua opinido & impor-
tante para a CDL. Visite
nosso site e participe da
seguinteenquete:

( )Diadas Maes

0Jodo

()Sa

Novo Setor de Condominio Dismel. Pode avisar ao sindico.

Agora nossa loja possui um setor de condominio exclusivo, com tudo o que o seu condominio
residencial ou empresarial precisa. Apareca. Afinal, comodidade e agilidade s6 a Dismel tem.

( )Diados Namorados

Acesse: www.cdlvca.com.br

realizada, das Sh as 13h, a elei-
a0 para a diretoria da CDL, bié-
nio 2010/2011. A votagéo sera na
sede da entidade, situada na Rua
do Triunfo, 176, Centro.

to a voto, recebera, a partir do dia
10/11, o edital de convocagdo
protocolado, conforme determina
oEstatuto dainstituiggo.

DISMEL

rTp——.
(77) 3422-1684
www.dismel.com.br
Av.Presidente Dutra, /n’, Km 839A, 20 lado do Atacadao
emVitorada Conquist.

03

( ) Diados Pais.
() Diadas Criangas
()Natal




Entrevista

Campanhas da CDL fazem a diferenca:
historias dos ultimos 5 anos

Como é sabido, as campanhas promocionais da CDL
movimentam o comércio de Conquista, atrai
consumidores da regiao, inclusive do Norte de Minas
Gerais, beneficiando a prépria comunidade. Os
consumidores vém a procura de bons produtos e precos
acessiveis e o comércio conguistense tem essa
caracteristica. Parte dos comerciantes jé entendeu

Nome: Marcia Castro dos

carro/campanha
de S@o Joao 2009

Perfil: costureira, casada,
40 anos, 02 filhos, comprou
no Lojao do Piso.

Dona Mércia continua trabalhando com costura. Vendeu
ocarro, vai compra uma casa e sair do aluguel.

Informe CDL -Qual beneficio o prémio da campanha
de Sdo Jodo da CDL trouxe parasuavida?

M.C.S - Como nao tenho casa propria, o dinheiro do
prémio me ajudou muito porque vendi o carro e vou da
entrada na compra da minha casa. Nao comprei porque
ainda ndo encontrei a casa, estou & procura, Tenho um
filho rapaz e uma filha moga e pretendo pagar a faculda-
de deles porque livre do aluguel, ja ajuda.

Informe CDL-Qual ail fa d 4

também que um dos segredos da venda é saber atender.
Cliente satisfeito, além de voltar vérias vezes a loja,
indica-a aos amigos e conhecidos. A satisfacdo é um
elemento importante para a CDL. Durante décadas, foi
possivel reconhecé-la no olhar de quem foi contemplado
pelas campanhas da entidade. De 2004 a agosto de 2009,
por exemplo, a CDL investiu cerca de R$ 400 mil,

Nome: Ilana Santos Vieira
Prémio: 1 carro/campanha
de Séo Jodo 2005

7 Perfil: ex-balconista, solteira,
29 anos, comprou na Mira
Modas.

Antes de ser contemplada com um ple/ma da CDL //ana era

contemplando mais de 500 pessoas. Incluindo a préxima
campanha de Natal, R$ 66 mil, serdo mais de RS 466 mil

pi , C de 560 longo dos
Gltimos 5 anos. Esses valores ndo incluem o investimento
com midia nem a premiagdo dos vendedores. As
campanhas tém ajudado diferentes pessoas a realizarem
sonhos. Conhega um pouco dessa histéria:

Nome: Suely Evangelista

Amaral

Prémi carro/ campa-
nha de Natal 2008

Perfil: Dona de casa, casa-

K da, 30anos, 02filhos, com-
/L rou na C. Amorim.

Dona Suely também é estudante. Vendeu o carro,

balconista. nego-
cio. de e 0 im

Informe CDL -0 que o prémio da CDL mudou em sua
vida?
1.8.V - Passei de ser funcionaria para ser empresaria.

P
préprio negécio, mas nao tinhamos dinheiro para isso. Al
veio o prémio da CDL e abriu as portas e pudemos abrir o
restaurante, que hoje, gragas a Deus, esta ito bem.

Informe CDL - Que mudanga o prémio da cam-
panhada CDL proporcionou em suavida?
$.E.A-Mudou muita coisa. Eu morava de aluguel
e hoje tenho minha casa propria. Agora uso o di-
nheiro do aluguel em outras coisas. Dou mais
assisténcia a educagao dos meus filhos que tam-
bém estao muito felizes porque ter uma casa tam-
é Deu

?

CDL para o comércio e para os consumidores?
M.C.S - Incetiva os consumidores a comprar mais e pes-

=C p
1.8.V — Vendi o carro, derrubei a minha casa e construi-
mos ela na parte de cima, e na parte de baixo, abrimos o

q
Comprei, acreditei e ganhei.

Informe CDL - Quantos cupons a senhora colocou
naurna?

M.C.S - Coloquei 6 cupons. Eu tinha esperanga que
fosse ganhar, mas no dia do sorteio ndo cheguei a ouvir
pelo radio, foi minha cunhada quem ouviu e me avisou.
Apesar da esperanca, ndo esperava ter tanta chance
assim de ganhar. Mas gragas a Deus ganhei e estou
muito feliz.

Informe CDL - O que a senhora tem a dizer para as
um prémio d
has da CDL h hou?
M.C.S - Comprar mais no comeércio, levar a sério  néo
jogar os cupons fora, porque tem muita gente que ndo
acredita e acaba ndo preenchendo o0s cupons. Preenchi

Informe CDL-Q I
cou naurna? O que dizem a pessoas que ainda
néo foram contempladas?

S.E.A- Coloquei uma faixa de 10 cupons. Elas
tém que acreditar, preencher o cupom e confiar

Informe CDL-Como ests h porg ;
18 V Acllen(e@ dobrou. O restaurante cnme(;ou com 6 pode ser para qualquer pessoa.
h 19.Te heia, trabalha-

‘mos com senha na porta. O restaurante ficou pequeno e
pretendemos abrir um maior.

Informe CDL - Como se sente fazendo a diferenga na
vidade outras pessoas?
1.8.V-S&0 19 p , carteira

foi pra mim

Informe CDL - O que passou pela cabega da
senhora ao receber as chaves do carro?

$.E.A- Néo acreditava naquilo que estava viven-
do. Pra cair a ficha demorou muito. Minha vida
mudou do dia pra noite. Quando avisaram que eu

assinada, seus direitos. Para eles concerteza esta sendo
muito bom. Fui ajudada e agora estou ajudando outras
pessoas.

Informe CDL - Qual a sua opinido sobre as campa-

nhas daCDL?

1.5.V - A CDL ajuda muito com essas campanhas e da
para pessoas que tem um projeto, mas ndo

com uma lupa, porque tenho problema de vista, coloquei
dad ot i

Informe CDL - O que passou pela cabega da senhora
aoreceber as chaves do carro?

M.C.S - Fiquei anestesiada. N&o acreditava que estava
no centro das atengdes. Tinha ganho o prémio maior e
fiquei muito feliz. S0 pensava em minha casa porque luto
ppracomprar essa casa faz muito tempo.

Informe CDL — Como foi receber a caravana da CDL
logo apés o sorteio? Qual foi a reagao dos amigos e
dos vizinhos?

M.C.S - Fiquei pulando no portdo. Semanas depois,
ainda no acreditava que tinha ganhado. Nao gastei um
real ta tudo guardado para a compra da casa. Ninguem
acredita que pode acontecer com a gente. Apenas pes-
soas muitos proximas acreditavam. Mas era verdade,
n&oeramentira.

0

tem de onde tirar o capital para realizar. Espero que conti-
nueassim, dando chance a outras pessoas.

Informe CDL - Quantos cupons vocé colocou na ur-

na?

1.8.V—Foram 5 cupons. No dia do sorteio eu estava muito
confiante. Pedi muito a Deus, coloquei minha fé. Quando
sorteou, estava atendendo uma cliente na loja que traba-
Ihava. As minhas colegas me avisaram, comegei a gritar
dentroda loja.

Informe CDL - O que passou pela sua cabega ao rece-
beras chaves docarro?

1.8.V - Foi uma emogao muito boa.Ja peguei pensando
no que ia investir. Tinha planos em mente, mas no tinha
capital. Como trabalhava perto, recebi as chaves logo
depois do sorteio. O pessoal estava ligando pra minha
casa, minha mae soube pelos vizinhos. Foi uma grande
festa.

" i
da minha casa porque € muito bom vocé ter seus
filhos e ter seu lugar.

Informe CDL - Como foi receber a caravana da
coL?

S.E.A- Todos estavam esperando na rua gritan-
do, foi uma emagao forte. Na hora do sorteio, eu
estava na casa de uma tia e ligaram da CDL.
Quando avisaram que tinha sido contemplada,
comegei a chorar. Minha tia disse que poderia ser
um trote, pra ter cuidado pra nao me machucar.
Mas quando sai na rua e vi todos festejando, um
monte de gente pra cima de mim dizendo: “vocé
ganhou um carro", ai pronto, foi tudo de bom.

Informe CDL - Como foi realizar um sonho
antigo?

S.E.A - Teve uma atividade na sala de aula e o
professor perguntou qual o sonho de cada um. Eu
disse que queria ter minha casa. Teve um colega
do lado que falou que, na situagdo de hoje, conse-
guir uma casa é muito dificil. Mas eu disse que,
quando a gente confia em Deus, ¢ tudo e poucos
dias depois estava eu com minha casa. Meu ani-

10de janeiro, foi um presentéo antecipado!



